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LA NOUVELLE DYNAMIQUE

DU MARCHE DES AIDES
AUDITIVES

Potentiel de croissance, innovation produit
et transformation de la distribution

Découvrez dans cette étude :

» L'impact de la réforme du " 100 % Santé " et les chiffres clés du
marché par segments d’aides auditives et par circuit de distribution

» Le mapping concurrentiel et les stratégies d’'innovation des
fabricants d'audioprothéses

» La cartographie de la distribution : profils et évolution des
audioprothésistes, taille des réseaux, stratégie de développement...
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MARKET TRENDS

Une analyse complete des
tendances du marche et
des stratégies gagnantes

sur le marcheé des
audioprotheses
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LE « 100 % SANTE » FAIT S’'ENVOLER
LES VENTES D’AIDES AUDITIVES

La réforme du « Reste a charge O » est un succes indéniable pour le volet
audiologie. Au point de dépasser toutes les projections des fabricants et
des audioprothésistes, et de permettre a '’Assurance maladie de largement
dépasser son objectif sur les remboursements des aides auditives de la
classe I. Entre 2019 et 2021, le marche en volume a quasiment doublé de
taille et le nombre total de personnes équipées a augmenté de prés de

68 %. Selon les données de sell-in communiquées par le Snitem, les ventes
continuent de progresser en 2022 (+ 7,5 % au 1°" trimestre). Une envolée
liee a l'effet d’aubaine créeé par le « 100 % Santé » et qui témoigne de la
demande latente particulierement importante qui existait avant la réforme.

Cette évolution rapide du marché, qui répond a de vrais besoins

d’équipement des personnes malentendantes, n’est pas sans poser

de difficulté aux audioprothésistes. Certes, leur activité est en forte

croissance depuis deux ans, mais le succes de la classe | modifie leur

« mix produit », avec un risque d’effet dilutif lies aux écarts de prix avec

les aides auditives de la classe Il. En outre, la nouvelle dynamique du

marcheé intensifie la concurrence déja trés forte entre audioprothésistes

indépendants, réseaux intégrés et enseignes d’optique.

Quels sont les déterminants de croissance du marcheé a horizon

5 ans ? Les innovations numeériques favorisent-elles l'arrivée de nouveaux

entrants ? Quels sont les modeles de distribution les plus performants ?

Des questions clés auxquelles cette étude répond.

Méthodologie

ANALYSE

Des recherches
documentaires approfondies
sur l’évolution du marché

et ses fondamentaux de
croissance

PALMARES

15 enseignes
d’audioprothésistes passées
au crible pour vous fournir
une base d’analyse chiffrée
de la distribution
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PROSPECTIVE

Les perspectives du marché
a 5 ans, notre analyse

sur l'évolution du jeu
concurrentiel



Plan de l'eétude PERIMETRE
DE L’ETUDE

Aller a l'essentiel : synthese et enseignements clés

Les fondamentaux et les chiffres clés de la filiere auditive Les segments d’aides

La dynamique de croissance du marché, l'impact du « 100 % Santé » auditives

sur la demande d’aides auditives Aides auditives des

, . , . . classes 1et 2:
L’évolution comparee des segments d’audioprotheses

» Contours d’oreille

La cartographie et les stratégies des fabricants : profils, parts de marchg, . .
e . . . » Ecouteurs deportes
strategie d'intégration aval et developpement par croissance externe

) ) » Intra-auriculaires
Les fondamentaux et les determinants de la croissance du marche

& moyen-long terme Les circuits de

distribution

Les hypotheses et les perspectives d’évolution a 5 ans
» Centrales d’achat

L'organisation de la distribution et ses évolutions et de referencement

» Audioprothésistes

La profession d'audioprothésiste, son cadre réglementaire actuel Sy
independants

et sa démographie
» Réseaux succursalistes
Les chiffres clés de la distribution de detail : évolution du nombre de et franchisés

centres audio, ratios audioprothésistes/centres et aides auditives/

» Ré i
centres Réseau mutualiste

. , . o . » Enseignes d’'optique
La place des audioprothesistes indépendants vs sous enseigne

Le profil des enseignes, leurs chiffres cles et leur poids
au sein de la distribution

La place des enseignes d'optique, leur stratégie pour pénétrer ce marché

Les enjeux de la filiere a horizon 5 ans
La nécessaire evolution du parcours de sante auditive, les enjeux de la prévention
Les usages numeriques et la place de la télée-audiologie

Les problématiques démographiques des ORL et des audioprothésistes, les perspectives de transferts
de compétences entre professions

Les perspectives d’évolution et de régulation de la profession d’audioprothésiste

» Rendez-vous sur notre site www.lesechos-etudes.fr pour télécharger un extrait et consulter le plan
détaillé de Uétude N
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QUI SOMMES-NOUS * CES ETUDES POURRAIENT EGALEMENT
Depuis plus de 35 ans, Les Echos Etudes aide VOUS INTERESSER :
les décideurs a anticiper les tendances de leur

. . » Les nouvelles perspectives de la
marche et capter de nouvelles opportunités S

télésurveillance médicale

d'affaires. Remboursement par U'Assurance maladie,

Tendances emergentes, sceénarios prospectifs, nouveaux référentiels, nouvelles solutions

valorisation de marchés, data inédites : nos études technologiques

vous permettent de prendre un temps d’avance ! > La stratégie d’Apple dans la santé

Découvrez, également, nos offres sur-mesure pour : Fitness, prévention, diagnostic, télésuivi :

- vous accompagner dans la mise en ceuvre de comment le groupe de Cupertino compte
votre plan stratégique : estimation de potentiel, révolutionner la santé grace a l'iWatch® et a
positionnement d’offre, insights consommateurs... l'iPhone® ?

- valoriser votre expertise et répondre a vos enjeux » La cartographie du systéme de santé
de communication grace & nos barométres et Le guide pratique et interactif pour comprendre

studes co-brandées. l'organisation du systéme de sante francais
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